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FORMATIONS & DEVELOPPEMENT

Une formation dispensée conjointement par 2 lycées de Mirande
Une formation sur mesure !

BTS CCST
Conseil et Commercialisation de Solutions Techniques

Objectifs ¢ Diplome de niveau Vv

o Sédentaire ou itinérant, le titulaire du BTS CCST
conseille et vend des solutions (produits et services
associés) qui requierent la mobilisation conjointe de
compétences commerciales et technologiques.

o Compétences: développement de clientéles, gestion
de I'information technique et commerciale, mise en
ceuvre de la politique commerciale, conseil technique,
prospection, identification et analyse des besoins du
client)

o Soft skills: dynamisme, disponibilité, capacité d'écoute
et qualités de commmunication, ouverture d'esprit,
rigueur et méthode, esprit d'équipe

Les atouts

e Un contact réel avec le
terrain grace a 16
semaines de stage
Visites d'entreprises,
interventions de
professionnels
Une équipe pédagogique
composée du lycée
agricole et du lycée Alain
Fournier

Et apreés...

e Licences professionnelles
jusqu’au Master

Infos pratiques

e Coursdu lundiau
vendredi
Régime interne, externe
ou demi-pensionnaire
(sauf le week-end)
Scolarité gratuite

Organisation ¢ Formationinitiale scolaire en 2 ans
¢ Enseignements Professionnels
o Bloc1: Conception et négociation de solutions
technico-commerciales
o Bloc 2: Management de I'activité technico-
commerciale
o Bloc 3: Développement de clientéle et de la
relation client
o Bloc 4 : Mise en ceuvre de I'expertise technico-
commerciale
¢ Enseignement général
o Culture générale et expression
o lLangues Vivantes étrangeéres : Anglais, Espagnol
o Culture économique, juridique et managériale
¢ Examen Contréle en cours de formation et épreuves
terminales
e Stages:14 semaines (secteur au choix, 8 en lere année,
6 en 2éme)

Admission ¢ Etretitulaire d'un baccalauréat professionnel,
Recrutement technologique ou général

Insertion ¢ Technico-commercial, Chargé de clientéle, Chargé
Professionnelle d’affaires, Commercial
o Apres quelques années d'expérience, possibilité de
devenir chef de vente, responsable commercial,
négociateur industriel, chef de secteur...
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