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Coordonnées & Plan d’acces

Ensemble écrivons votre avenir

Lycée Polyvalent

Alain-Fournier
Avenue Laplagne
32300 MIRANDE

Tel: 05 62 66 60 08
0320023b@ac-toulouse.fr

http://alain-fournier.entmip.fr

Au coeur du Gers,

a Mirande :

20 min d’Auch
1h30 de Toulouse
45 min de Tarbes
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Lycée Professionnel
Agricole

Valentees
32300 MIRANDE

Tel: 0562 66 52 39
I[pa.mirande@educagri.fr

http://www.formagri-gers.com
facebook.com/LPA.Mirande

CLT :

La Région, .
Occitanie

Brevet de

Technicien Supéerieur
Technico-Commercial

Specialite
Commercialisation des biens et services de
I'agriculture et de I'agroalimentaire

Une formation dispensee conjointement par les
2 lycées professionnels de Mirande,
une formation sur mesure |



Une

connaissance Lo .
technique Le métier La formation
ki’ de Technico-Commercial BTS Technico-Commercial
C’est un négociateur-vendeur qui prospecte un Formation Initiale scolaire en 2 ans

marché et conseille la clientéle en proposant une
solution technique, commerciale et financiére.
Ce qui le distingue du «simple» commercial ¢ Une expertise et une connaissance
technique des produits | Stages en milieu professionnel
14 semaines (cooperative agricole, industrie agroalimentaire, magasins

Admission
Ftre titulaire d’'un baccalauréat professionnel, technologique ou général.

Ses missions | Ses aptitudes , spécialisés en fournitures agricoles ou équestres, distributeurs, etc.|
* \VVente de solutions technico - * Dynamisme, disponibilité
commerciales  Capacité d'écoute et qualités de Rythme : 35 heures /semaine
* Developpement de clienteles communication yF _ -IZh
e Gestion de I'information tech- * QOuverture d'esprit . L;iggjéSVivante - 3n
nique et commerciale * ngu.eur et methode e Environnement economique et juridique : 3h
* Management * Esprit d'equipe + Gestion de projet : 6h

* Mise en ceuvre de la politique

_ e Deéveloppement de clientéle : 3h
commerciale

e Communication et négociation : 5h
*  Management commercial : 2h
e Sciences et Technigue (Agronomie, Zootechnie, Agroéquipement et Agro-

La spécialiteé : les biens et services de menerel 6
l'agriCUIture et de l’agroa"mentaire + Facultatif : Langue Vivante 2 : 3h

Le technico-commercial en commercialisation des biens et
services de I'agriculture et de I'agroalimentaire est capable de
conseiller et de commercialiser :

Examen
Controle en Cours de Formation et epreuves terminales

Débouchés
* Tres bonne insertion professionnelle
* Poursuite d'etudes : licences professionnelles

» Des produits issus des industries, de I'artisanat ou
d'exploitations agricoles et destines a I'alimentation hu-
maine.

Informations pratiques
Internat ou demi-pension

» Des agrofournitures : biens et services a destina-
tion des agriculteurs et permettant d’elaborer une pro-
duction : engrais, aliments du betail, materiel agricole,
semences, fournitures et materiels pour I'élevage et la
valorisation des animausx, etc.



